GfK

Jaroslav Jira — zivotopis

feditel pro obchod a marketing
Sales & Marketing Director

Jaroslav Jira (*1979) vystudoval gymnézium v Praze.

Jaroslav Jira za€al svou kariéru v roce 2000 jako business process analyst v jedné
z pfednich Ceskych bank. Nasledné ziskal zkuSenosti v produktovém fizeni v Credit
Suisse a od roku 2004 pracoval jako projektovy manazer v HVB. V roce 2005 se stal
projektovym manazerem v Ceské pojistovné, kde byl zodpové&dny za CRM
development projekty.

V zafi 2007 byl jmenovan na pozici feditele rozvoje obchodu GfK Czech (Business
Development Director). Jeho zodpovédnosti je rozvoj novych obchodnich pfilezitosti
pro GfK Czech Od Cervna 2009 se stava reditelem pro obchod a marketing GfK Czech se
zodpovédnosti za vedkeré obchodni aktivity a marketingovou strategii spole€nosti.

Jaroslav Jira hovofi anglicky a ve volném ¢Case se vénuje rodiné. Mezi jeho koni¢ky patfi squash,
cyklistika a Cetba.



